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Индивидуальный подход и качество — 
секрет успеха ООО «МЕКО»

— Никита Викторович, расскажите немного 
о компании.

— Наша компания специализируется на про-
ектировании и производстве электротехнических 
шкафов и оболочек из металла. Была организована 
летом 2016 года и начала свой путь со сборки элек-
тротехнических корпусов из комплектующих других 
производителей. Постепенно развиваясь и закупая 
оборудование, уже к 2020 году мы освоили полный 
цикл производства.

Мы изготавливаем широкий спектр продукции — 
от распределительных коробок, навесных и наполь-
ных шкафов, пультов управления и климатических 
шкафов до крупногабаритных щитов.

Наиболее востребованными в 2024 году были 
щиты с выдвижными блоками — системы модуль-
ных низковольтных распределительных устройств 
с секционированием 4b, что сегодня является са-
мым безопасным, удобным и надежным решением. 
Наши специалисты имеют большой опыт в этом 

направлении, что позволяет нам соблюдать все 
технические требования, соответствовать необ-
ходимым нормам и стандартам, а также предла-
гать разные варианты размещения оборудования 
с целью выбора самого оптимального решения 
для клиента.

— Какие особенности работы с клиентами 
дают преимущества перед конкурентами?

— Наша компания всегда стремится быть кли-
ентоориентированной, и зачастую каждый продукт 
уникален, так как мы предоставляем клиентам наши 
изделия со всеми необходимыми вырезами для уста-
новки их оборудования. Начиная с этапа размещения 
заказа на производстве и в течение всего срока реали-
зации происходит плотное взаимодействие с клиен-
том по разработке и согласованию всех необходимых 
требований со стороны заказчика. Да, это непростой 
и кропотливый труд, но это и отличает нас сегодня на 
рынке поставщиков аналогичной продукции. 

Компания «МЕКО» работает на рынке 
электротехнической продукции менее 
10 лет, но, несмотря на относительно 
молодой возраст, уже добилась значи-
тельных успехов и признания в профес-
сиональном сообществе. О высоких до-
стижениях говорит, в том числе, ежегодно 
кратно растущий объем выручки. Об ор-
ганизации полного цикла производства 
от идеи до готового продукта, внедрении 
новых стандартов качества, перспективах 
расширения географии поставок и раз-
вития компании мы беседуем с генераль-
ным директором ООО «МЕКО» Никитой 
ЯМУТОВЫМ.
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— Расскажите об основных производствен-
ных мощностях ООО «МЕКО» и особенностях 
производственного цикла.

— В настоящее время компания реализует пол-
ный цикл производства металлокаркасов, вклю-
чающий в себя определенные этапы технологиче-
ского процесса. Прежде всего это проектирование 
электротехнических корпусов и разработка кон-
структорской документации. На следующем этапе 
происходит закупка листового металла, после чего 
изготавливается раскрой, который полностью осу-
ществляется на базе нашего предприятия. Специа-
листы данного участка имеют высокую квалифика-
цию и навыки работы с лазерным оборудованием. 
В работе они используют оптимальные режимы об-
работки металла, что позволяет получить изделия 
высокого качества.

На гибочном участке с помощью специально-
го оборудования создаются сложные простран-
ственные конструкции. Далее в технологическом 
цикле предусмотрен сварочный участок, где ком-
пания внедрила новую технологию лазерной 
сварки. За сварочным участком следует линия 
обезжиривания, порошковой окраски и участок 
нанесения двухкомпонентного уплотнителя на 
различные детали и изделия. Данные работы по-
вышают эстетические характеристики металло-
каркасов, а также их уровень IP — степень защиты 
оболочки в местах соединения силовых и слабо-
точных проводов от механических повреждений, 
влаги и пыли.

И на завершающих этапах происходит сборка, 
контроль и упаковка продукции.

— Кто основные заказчики вашей продукции?
— Основными потребителями продукции яв-

ляются организации, занимающиеся поставками 
электрощитового оборудования в разные сферы 
деятельности, такие как топливно-энергетический 
комплекс, информационные технологии, пище-
вая промышленность, сети связи, телекоммуни-
кации, жилищные комплексы, машиностроение, 
АСУ ТП.

— В условиях нестабильной экономической ситу-
ации какие меры вы предприняли для поддержания 
устойчивости процесса производства и поставок?

— Основным и главным решением был переход 
на полный цикл производства, чтобы минимизиро-
вать риски подрядных организаций. А также переход 
на российских поставщиков.

— Есть ли планы по расширению географии 
продаж? В каких регионах видите наибольший 
потенциал роста?

— Рынок электротехники довольно обширен, 
и основное направление сегодня — это Централь-
ный федеральный округ. В перспективе мы рас-
сматриваем и осваиваем поставки в Уральский фе-
деральный округ, где сегодня также есть высокая 
потребность в нашей продукции.

Технологии не стоят на месте и, конечно же, мы 
работаем над внедрением актуального для нас бо-
лее технологического оборудования, а также мы ра-
ботаем над постоянным улучшением наших профес-
сиональных качеств.

Кроме того, для уменьшения сроков поставки мы 
работаем над увеличением производственных мощ-
ностей, к примеру, сейчас строится новый цех ме-
таллообработки, что позволит нам разместить но-
вое оборудование и увеличить текущие показатели. 
Уверены, что данные улучшения непременно самым 
позитивным образом отразятся на увеличении каче-
ства, уменьшении себестоимости продукции и сокра-
щении сроков поставок. Р
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